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NOTE AUX REDACTEURS

Dans le présent modèle de document les commentaires en bleu sont là pour vous guider et ne doivent pas figurer dans la proposition de projet finale.

Les longueurs des paragraphes indiquées sont des longueurs maximales

Rappel sur les projets de pôle

Pour être éligible au financement du fonds, un projet doit :

1. Etre collaboratif et rassembler au moins deux entreprises et un laboratoire ou un organisme de formation ayant des activités de R&D dans la zone géographique du pôle

2. Etre piloté par des entreprises de tous secteurs économiques, industrielles ou de services, réalisant des travaux de R&D en France ;

3. Avoir pour objet le développement d’un ou de nouveaux produits ou services, à fort contenu innovant, conduisant à une mise sur le marché à un terme de 5 ans à compter de la fin du programme de recherche, sauf exception tenant compte de la spécificité des secteurs concernés ;

4. Avoir été sélectionné (labellisé) par un pôle

5. Proposer une assiette éligible de travaux qui ne doit pas faire ou avoir fait l’objet d’un autre financement par l’Etat, les collectivités territoriales, l’ANR  ou OSEO

6. Présenter des retombées économiques pour le territoire national, en termes d’emploi (accroissement, maintien de compétences), d’investissement (renforcement de  sites industriels), de structuration d’une filière ou d'anticipation de mutations industrielles.
1  RESUME DU PROJET 

 (1 page max)
2 OBJECTIFS DU PROJET

 (2 pages max)

Donner ici les objectifs du projet aussi bien sur le plan technique qu'industriel.

3 LISTE DES PARTICIPANTS

. 
	Nom du partenaire

Porteur en tête – Mentionner «(Porteur du projet) » après son nom
	Nature du partenaire 

(Grand groupe, PME, Labo, Organisme de formation)
	Coordonnées du contact

(Nom, email, adresse postale, tph)
	Lieu d’exécution des travaux

	
	
	
	


4 INNOVATION
(5 pages max)

Etat de l’art, positionnement par rapport à cet état de l’art et verrous technologiques que le projet se propose de lever
5 DESCRIPTION TECHNIQUE DU PROJET

(10 pages max pour l’ensemble de cette section) 

5.1 Description générale

Description de la structure du projet 

5.2 Structure du projet

Tableau donnant la liste des sous-projets et les responsables
	Sous projet
	Titre
	Partenaire leader

	Sous-projet n° 1
	
	

	Sous-projet n° 2
	
	

	Sous-projet n° 3
	
	

	Sous-projet n° 4
	
	

	Sous-projet n° 5
	
	


Eventuellement fournir un schéma d’interaction entre les sous-projets
5.3 Description des sous-projets
Le découpage des sous-projets (ou work packages) est laissé à l’appréciation des partenaires du projet. Cependant nous attirons votre attention sur deux points :

· La présence d’un sous-projet consacré à la gestion et à la coordination du projet est incontournable dans un projet de pôle qui, par nature, est un projet collaboratif. Les bonnes pratiques en la matière montrent que ce sous-projet représente entre 5 et 10 % du budget  total du projet.

· Nous vous incitons fortement à faire apparaître dans ce même sous-projet des éléments mettant en évidence la bonne gestion de la propriété intellectuelle comme par exemple le temps passé ou l’aide  à la rédaction d’un accord de consortium, un éventuel recours à des prestations de conseil d’un avocat ou de l’INPI pour un diagnostic personnalisé, la rédaction ou le dépôt de brevets, etc... Ces lots peuvent représenter entre 3 et 5% du budget  total du projet.
	Sous-projet n° 1 :  Titre

Responsable du sous-projet :

	Participants
	Part. A
	Part. B
	Part. C
	etc
	

	Effort (en pers.mois)
	
	
	
	
	

	Objectif 



	Description des tâches

Description technique des tâches effectuées et rôle des partenaires impliqués


	Résultats et fournitures




5.4 Analyse des risques

Identifier des risques potentiels susceptibles d’affecter le projet et décrire les parades prévues

5.5 Calendrier du projet

NB : Identifier des jalons
Le projet XXX est prévu sur une durée de N ans. Le planning prévu des sous-projets est le suivant :

	
	Mois

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22
	23
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32
	33
	34
	35
	36
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5.6 Liste des fournitures 

6 Elements budgétaires

(1 page)
Donner les efforts en h.a par partenaire et par année

	Partenaire
	Effort en h.a Année 1
	Effort en h.a Année
	Etc.
	Effort en h.a TOTAL

	Part. A
	
	
	
	

	Part. B
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	


Donner les dépenses par partenaire et par année (en k€)

	Partenaire
	Dépenses 

Année 1
	Dépenses 

Année 2
	Etc.
	TOTAL
	Financement attendu

	Part. A
	
	
	
	
	

	Part. B
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


Donner les efforts en h.a par partenaire et par sous projet

	Partenaire
	Effort en h.a 
Sous projet 1
	Effort en h.a Sous projet 2
	Etc.
	Effort en h.a TOTAL

	Part. A
	
	
	
	

	Part. B
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	


Donner les dépenses par partenaire et par sous projet (en k€)

	Partenaire
	Dépenses 

Sous projet 1
	Dépenses 

Sous projet 2
	Etc.
	TOTAL
	Financement attendu

	Part. A
	
	
	
	
	

	Part. B
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	
	


7 VALORISATION DES RESULTATS DU PROJET

(8  pages max)

7.1 Marchés visés

Quels sont le ou les marchés visés par les produits ou services résultants de ce projet? Situer le projet par rapport au marché national, européen ou mondial selon l'ampleur du projet.

7.2  La concurrence

Quels sont les concurrents sur le marché et leur poids?

7.3  Positionnement et éléments différentiateurs - Propriété industrielle

Positionnement commercial et marketing du projet et quels sont les éléments qui le différencient par rapport aux produits et services concurrents?

Etat actuel de la propriété industrielle, brevet et licences d’exploitations de chaque partenaire dans le cadre de ce projet mais aussi de la concurrence.

7.4 Perspectives commerciales - Intérêt et retombées pour les partenaires – Impact sur l’emploi

Perspective de vente en volume, chiffre d'affaire, etc... pour les années à venir 
Quelles seront les retombées techniques et économiques pour chaque partenaire 

Détailler les embauches prévues pendant le déroulement du  projet. Donner une estimation du nombre d'emplois créés à terme en cas de succès du projet et, plus généralement, du nombre d’emplois créés à terme si la société suit la feuille de route prévue.

7.5 Aspect stratégique et structurant pour le pôle et ses thématiques

Décrire ici en quoi le projet aide à structurer les partenaires du pôle dans ce domaine.

Préciser si le projet fait également l’objet d’une demande de labellisation auprès d’un autre pôle

8  Justification du financement public

(1 page max)

Décrire ici en quoi l'aide publique octroyé va aider le projet à atteindre ces objectifs; Par exemple: réduire les risques financiers et techniques encourus, complémentarité avec d'autres projets du pôle, soutien du plan de développement, aide au maintien ou à la création d'emploi, etc..

9 Consortium

Décrire ici très sommairement chaque partenaire et son apport au projet (<une demi-page/partenaire)

10  Références

Mentionner les documents, présentations, sites Web, etc... pertinents pour le projet.

11  Glossaire

Donner ici la définition des termes techniques et des acronymes utilisés dans le document. Cela permettre aux non spécialistes de mieux comprendre votre proposition de projet.
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